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	[bookmark: _Hlk530480024]MÓDULO 7: LEAN STARTUP



De las 4 opciones, únicamente una es correcta. Debes señalar con una “X” la opción correcta

1. “Crear valor para el cliente, entregándole lo que realmente demanda, eliminando todo lo que no aporte valor” es una base que Lean startup ha tomado de la metodología:
	A. Agile
	

	B. CANVAS de modelo de negocio
	

	C. Las 5 fuerzas de Porter
	

	D. Lean manufactoring
	



2. Las tres fases que el “circuito Lean Startup” propone son:
	A. Pensar – Revisar – Actuar
	

	B. Planificar – Ejecutar – Verificar
	

	C. Crear – Hacer – Revisar
	

	D. Crear – Medir – Aprender
	



3. El PMV - Producto Mínimo Viable:
	A. Se dirige al público en general
	

	B. Nos permite conocer con la mínima inversión si el producto / servicio que estamos desarrollando tiene aceptación en el mercado
	

	C. Nos permite conocer con una inversión considerable si un producto / servicio que ya hemos desarrollado va a seguir teniendo aceptación en el mercado
	

	D. Ninguna de las anteriores
	



4. La plantilla Lean CANVAS:
	A. Se divide en 9 bloques
	

	B. No cambia nada con respecto a la plantilla CANVAS de modelo de negocio
	

	C. Se divide en 8 bloques
	

	D. En función del sector de la startup, se divide en 8 o en 9 bloques
	



5. Pivotar es:
	A. Continuar con la creación de versiones incrementales del producto / servicio que se irán validando con la experiencia del cliente pionero
	

	B. Realizar una corrección estructurada para probar una nueva hipótesis sobre el producto / servicio
	

	C. Continuar con la creación de versiones incrementales del producto / servicio para conseguir llegar al público en general
	

	D. Realizar una corrección estructurada para probar que el producto / servicio estaba bien diseñado desde el principio
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