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	[bookmark: _Hlk530480024]MÓDULO 6: CANVAS DE MODELO DE NEGOCIO



De las 4 opciones, únicamente una es correcta. Debes señalar con una “X” la opción correcta

1. El CANVAS de modelo de negocio:
	A. Es una agrupación de indicadores que nos permite seguir la estrategia de una empresa de nueva creación
	

	B. Es una forma sencilla de representar negocios, muy adecuada para las empresas de nueva creación
	

	C. Es un documento extenso en el que incluimos, entre otros contenidos: presentación del nuevo negocio, plan de inversión y financiación, resumen ejecutivo y anexos
	

	D. Ninguna de las anteriores
	



2. Los nueve bloques del CANVAS cubren las cuatro áreas principales de una empresa de nueva creación, que son:
	A. Oferta, clientes, infraestructura necesaria y viabilidad económica
	

	B. Procesos, equipos, recursos humanos y publicidad
	

	C. Oferta, clientes, internacionalización y competencias individuales
	

	D. Clientes, infraestructura necesaria, internacionalización y gestión de riesgos laborales
	



3. En el bloque “propuesta de valor” del CANVAS respondemos a:
	A. ¿Quiénes serán los clientes de la nueva empresa? ¿Qué piensan -qué ven - qué sienten - qué hacen?
	

	B. ¿Qué productos / servicios ofrece la nueva empresa? ¿Qué le distingue de la competencia? ¿Por qué sus clientes comprarán su producto/ servicio?
	

	C. ¿Cuáles serán los principales costes de la nueva empresa? ¿Cómo se relacionarán con los ingresos?
	

	D. ¿Cómo promocionará, venderá y entregará la nueva empresa sus productos / servicios? ¿Por qué? ¿A través de qué canales se comunicará con los clientes?
	



4. En el bloque “fuentes de ingresos” del CANVAS respondemos a:
	A. ¿Cómo generará ingresos la nueva empresa?
	

	B. ¿Cuáles serán los principales costes de la nueva empresa?
	

	C. ¿Qué recursos son críticos para que la nueva empresa lleve a cabo sus actividades?
	

	D. Cómo promocionará y venderá la nueva empresa sus productos / servicios?
	



5. Es recomendable
	A. Construir el CANVAS de modelo de negocio individualmente
	

	B. No revisar – actualizar el CANVAS periódicamente
	

	C. No analizar a la competencia
	

	D. Construir el CANVAS de modelo de negocio en equipo
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