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	[bookmark: _Hlk530480024]MÓDULO 5: PLAN DE NEGOCIO



De las 4 opciones, únicamente una es correcta. Debes señalar con una “X” la opción correcta

1. En el apartado del Plan de negocio “Presentación del nuevo negocio”:
	A. Se describe el producto / servicio que ofrecerá el nuevo negocio: aspectos fundamentales – ventajas competitivas que lo hacen diferente
	

	B. Se describe la cadena de valor del nuevo negocio,
	

	C. Se presenta el nuevo negocio y al emprendedor que lo promueve
	

	D. Se describe la estructura de RR.HH. prevista
	



2. Tu Plan de negocio debe:
	A. Tener sólo números
	

	B. Extenderse en explicaciones técnicas sobre tu producto / servicio
	

	C. Incluir “relleno”: artículos, teorías de marketing, repetir contenidos o completar algunos apartados con vaguedades
	

	D. Ninguna de las anteriores
	



3. Para adaptar los contenidos del plan de negocio a un banco al que le solicito financiación, destacaré:
	A. La creación de empleo que supondrá
	

	B. La rentabilidad del nuevo negocio
	

	C. Las ventajas competitivas que hacen diferente a mi producto / servicio
	

	D. Cuál será su implicación en la dirección de la empresa de nueva creación
	



4. En el apartado del Plan de negocio “Temas societarios”:
	A. Se describe la cadena de valor del nuevo negocio,
	

	B. Se presenta el nuevo negocio y al emprendedor que lo promueve
	

	C. Se describe la estructura de RR.HH. prevista
	

	D. Se explica la denominación social y comercial de la empresa, el objeto social, el capital social y los órganos de administración
	



5. Dentro del Plan de negocio, el “Plan de contingencia”:
	A. Explica cómo haremos frente a los riesgos más significativos
	

	B. Realiza una síntesis del plan de negocio que pueda captar la atención de futuros inversores, posibles socios, entidades bancarias
	

	C. Detalla las necesidades de inversión para la puesta en marcha del nuevo negocio
	

	D. Concreta los objetivos y estrategia de marketing y ventas
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